
地域と業種を言うだけで、

営業リストに足され、

1社ごとに営業すべき理由が付く
AIエージェントの動き方の一例（見本：架空の業務用清掃の会社）

株式会社SeKnAck

見本の会社・店・電話番号・口コミ・地図のデータは架空です



いまの困りごと

新しい営業先を探すたびに、地図から店を拾って電話番号を写し、

どこから当たるかも社長が一人で見極めることになる

新しい営業先を探す時に起きること（見本の業務用清掃の会社の例）

1 店は地図を見ながら手で拾う 2 どこに営業すべきかが見えない 3 営業リストは社長の手元だけ

起きていること

■ 新しい地域・業種を当たる時は、地図で

店を探し、店名と電話番号を1件ずつ写す

■ 1つの地域の1業種でも、見本では

45件の店が出る

■ 店名と電話だけでは、清掃の困りごとが

あるかが分からない

■ 手がかりは口コミの中にある

■ 営業リストは今15社。状況ごとに社長が

管理している

状況 営業リストの社数

契約中 2社

商談中 2社

連絡済み 4社

未連絡 7社

そのため
➢ 集めて写すだけで時間が取られ、営業に

出る時間が減る

➢ 電話の最初のひと言が決まらず、

断られやすい

➢ もうリストにある会社へ二重に

電話してしまう

「待合室がほこりっぽい」などの声

口コミの多さ（人の出入り）

ホームページの有無

注：1の件数は見本の地図の検索結果（みどり市の歯科）、2は見本の「営業の決まり」の5（営業すべき理由の書き方）、3は撮影の前の見本の営業リストです

出所：見本の作業場（見本の会社・店・地図のデータは架空） 2 / 10



全体の流れ

社長は地域と業種を書いて当たる順を決めるだけで、

店を集めて営業リストに理由つきで足す所はAIが引き受ける

営業リストに新しい候補を足す1回分の流れ（見本：架空の業務用清掃の

会社） 実線：今回の流れ 点線：もうリストにある会社 ひし形：判定 主役の仕事

この資料の言葉 担当AI

御社のPCの中で、この仕事を受け持つAI

判断シート

AIが決められない所を、選び方と変わることを並べて社長に聞く1枚

AIタスクボード

社長がスマホから頼む・答える・できた物を見る画面

1 地域と業種を頼む

営業先を増やしたい時

2 地図の情報から集める

すぐ

3 理由を付けて足す

すぐ

4 当たる順を決める

1日に当たれる10社

5 10社に当たる

社長が電話・訪問

地図の情報
店名・電話・口コミ

担当AI
御社のPCの中

社長
スマホで見る

使う道具 AIタスクボード 地図の情報（Places API）・営業リスト・営業の決まり AIタスクボード（社長のスマホ）・営業リスト

スマホで「みどり市の

歯科」と頼む

地域＋業種で

店を検索する

店名・電話・口コミ

を集める

営業すべき理由を

1行ずつ付けて足す

判断シートで

並べ方を選ぶ

当たる順と

電話のひと言で当たる

もうリストにある？

はい：足さない

いいえ

注：番号は次のページから説明する順。地図の情報は、本番では Google の公式の仕組み（Places API・有料、無料枠あり）で集めます。見本では同じ形の架空のデータを使っています

出所：見本の作業場の「営業の決まり」と担当AIの手順（見本の会社は架空） 3 / 10



1 地域と業種を頼む

スマホで作り方を選んで「みどり市の歯科」と一言書くだけで、

担当AIに営業リストへの追加を頼める

社長のスマホの画面（左。押す順に1〜2）と、担当AIが合わせて読む物（右）

1 作り方を選ぶ 2 一言を書いて「始める」
担当AIが合わせて読む物 今回の見本で分かったこと

■ 地図の情報（見本は架空）

➢ 店名・住所・代表電話・ホームページ・

口コミ

みどり市の歯科 45件

（ホームページの無い店 21件）

■ 営業リスト.csv

➢ 今ある会社・状況・足した日・当たる順

15社（契約中・商談中・

連絡済みなど）

■ 営業の決まり

➢ 同じ会社は足さない・個人名を

書かない・理由の書き方

7節

■ 町ごとの車の時間

➢ 事務所（中町）から各町まで

中町5分〜若葉台30分の10町

頼む時は、一言欄に地域と業種を書くだけです。営業リスト・営業の決まり・町ごとの車の時間は、導入の時に作業場に入れてあります

注：画面は見本の作業場で撮影した物です。地図の情報は、本番では Google の公式の仕組み（Places API・有料、無料枠あり）で集めます。見本では同じ形の架空のデータを使っています

出所：見本の作業場で、担当AIが「みどり市の歯科」（2026年10月15日）を実際に処理した結果（見本の会社・店・電話番号・口コミ・地図のデータは架空） 4 / 10



2 集めて理由を付ける

担当AIは地図の情報を営業リストと照らして同じ会社を除き、

残る42社に営業すべき理由を決まりの順で1つずつ付ける

地図の情報45件のうち6件を、当て方の順に当てた結果（10月15日） 当てて見た所 営業すべき理由になった所 もうリストにある

結果

見る物 決まり3 決まり5の1 決まり5の2 決まり5の3 強い順に1つ

あおば歯科医院 南町 もうある（電話・住所が同じ） （見ない） （見ない） （見ない） （見ない） 足さない

みなみ歯科クリニック 南

町
無い 3件 95件 あり 清潔さの不満3件 足した

本町スマイル歯科 本町 無い なし 402件 あり 口コミが多い 足した

いずみ歯科医院 本町 無い なし 33件 なし ホームページ無し 足した

南町こども歯科 南町 無い なし 188件 あり 後回し 足した

さくら通り歯科医院 本町 もうある（同じ店名） （見ない） （見ない） （見ない） （見ない） 足さない

営業リストと照らす 清潔さの不満 口コミの数 ホームページ 営業すべき理由

注：決まりの番号は見本の「営業の決まり」。あおば歯科医院は営業リストでは「あおば歯科医院（医療法人青葉会）」で、代表電話と住所が同じため足していません。口コミを書いた人の名前と

院長などの名前は、営業リストに写しません

出所：見本の作業場で、担当AIが「みどり市の歯科」（2026年10月15日）を実際に処理した結果（見本の会社・店・電話番号・口コミ・地図のデータは架空） 5 / 10



3 理由の内訳

足した42社のうち25社は口コミに清潔さの不満があり、

業務用清掃の営業で最初のひと言にできる理由が付く

足した42社の営業すべき理由の種類（左）と、清潔さの不満の件数の内訳（右）

足した42社の「営業すべき理由」の種類

口コミに清潔さの不満が

ある
25社

口コミが200件以上

（人の出入りが多い）
5社

ホームページが無い 5社

後回し

（ほめられている・

目立つ理由なし）

7社

拡大：口コミに清潔さの不満がある25社（不満の件数ごと）

不満が3件 8社

不満が2件 4社

不満が1件 13社

3件の8社と2件の上位2社が、判断シートの案Aの

10社になる

一覧では、1社ごとに理由を赤い字で1行出す

（見本の1社目）

注：理由は1社に1つ（営業の決まりの5の強い順）。清潔さの不満は、口コミの★2以下で「汚い」「ほこり」「べたつく」などの言葉がある物です。口コミに無いことは書きません

出所：見本の作業場で、担当AIが「みどり市の歯科」（2026年10月15日）を実際に処理した結果（見本の会社・店・電話番号・口コミ・地図のデータは架空） 6 / 10



4 1枚で確認

どこから当たるかは、並べ方ごとに変わる10社と電話のきっかけを

並べた1枚で、社長が選ぶだけで済む

担当AIが作った判断シートのQ1（左）と、その中身の比べ（右。シートの選択肢・選ぶと変わること・おすすめの理由から）

1 社長のスマホに届くシート（Q1）
案A　 推奨・社長が選んだ

清潔さの不満が多い順

案B

事務所から近い順

案C

別案を書く

最初の10社
■ 清潔さの不満3件の8社と、

2件の上位2社

■ 中町4社・本町4社・南町2社 ■ 書いた並べ方で選び直す

場所
■ 市内全体（車で5〜30分）に

散らばる

■ 10社とも車で10分以内。

1日で回れる

■ 並べ方による

電話のきっかけ
➢ 10社すべてに「口コミに

清潔さの不満がある」

➢ 4社は清潔さの不満が無く、

きっかけが弱い

➢ 並べ方による

判定

◎ 最初の当たりが電話なら

距離は関係なく、理由の強い

会社から当たれる

○ 訪問で回るなら向いている ○ 「不満2件以上のうち近い

順」なども書ける

注：1日に電話・訪問で当たれるのは10社まで（営業の決まりの6）。並べ方はAIが決めず、社長が決めます。案Cの例はシートにある「不満が2件以上の会社のうち近い順」です

出所：見本の作業場で、担当AIが「みどり市の歯科」（2026年10月15日）を実際に処理した結果（見本の会社・店・電話番号・口コミ・地図のデータは架空） 7 / 10



5 当たる順と電話のひと言

社長が並べ方を選ぶと、10社に当たる順が付き、

電話の最初のひと言の案までそろって営業リストに残る

社長のスマホの画面（答えてから仕上がるまで。順に1〜3）

1 判断シートで「A」を選ぶ

「回答文を作る」で「Q1 A」ができ、カードの

会話欄に貼って送る

2 最初に当たる10社

一覧の一番上に10社が並び、営業リストの「当たる順」

に1〜10が入る（営業リストは57社）

3 電話の最初のひと言

10社に共通のひと言と、口コミの不満ごとの言い換えが

できる。電話は社長がかける

注：AIは電話・メールをしません。営業のメールを送る時は、特定電子メール法の決まりに沿った送り方にする必要があります（導入の時に一緒に確かめます）

出所：見本の作業場で撮影した社長のスマホの画面（見本の会社・店・電話番号は架空） 8 / 10



御社に合わせる

地図の情報と営業リストのCSVは一例で、

今お持ちの名簿や顧客管理、御社の営業の決まりに合わせて作り直せる

今回の見本で使った物と、御社に合わせて置き換えられる物 今回の例 置き換えられる物

集める元 →

残す所 →

理由 →

決める所 →

ここでお見せしたのは一例です。「ここをこう変えたい」をお聞かせください。

今回の例（見本） 置き換えられる物（例）

地図の情報（Places API） 業界の名簿・展示会の名刺・問い合わせ履歴

営業リスト（CSV） Excel・顧客管理

口コミから1行の理由 御社の営業の決まり

判断シート（スマホ） LINE・チャット

注：右の列は置き換えの例です。実際にどれを使うかは、お話を伺ってから決めます。地図の情報（Places API）は使った分だけ料金がかかり、毎月の無料の枠があります

出所：株式会社SeKnAck 9 / 10



導入とその先

最初の1つを使える状態で納品し、その先は伴走で一緒に広げていく

最初の1つの納品から社内に根づくまでの4段と、お問い合わせ先

納品までと、その先の伴走

伴 走

納品で

終わりではない

ここまでが初期導入

お問い合わせ先

資料のご請求・お問い合わせ

ai-setup@seknack.com
株式会社SeKnAck

1

例を見る

見本は動き方の例。「うちなら

これ」を1つ選ぶ

2

最初の1つを納品

御社の業務とお使いの

道具に合わせて作り直し、

導入まで済ませてお渡し。

その日から使えます

3

伴走で広げる

使いながら、2つ目・

3つ目の業務も一緒に

作っていけます（内容と

進め方はご相談）

4

社内に根づく

社内のAI担当者が育つ、

または社長ご自身がAIを

使いこなせる状態まで

注：伴走の内容と進め方は、ご相談のうえ決めます。

出所：株式会社SeKnAck（このページまでの画面と数字は見本の作業場の物。見本の会社・店・電話番号・口コミ・地図のデータは架空） 10 / 10


